FAMILY BUSINESS
TRANSMISSION

Projet « Déco »

% Distribution d’articles décoratifs spécifiques dans le domaine BtoBtoC

% La société importe, conditionne, transforme et commercialise des produits de niche.
% A destination de la grande distribution spécialisée, principalement marché belge et
francais
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Chiffre d’affaires : environ 1,5M Euro (stable)
» EbitDA corrigé > 300K Euro (apres prise en compte d’un loyer)
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** En Wallonie, dans un parc économique avec acces facile aux axes routiers.
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% Excellente situation, accés aisé vers la France et autres pays européens
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Excellente notoriété et savoir-faire

Mix trading et production

Secteur de niche a fortes marges

Marché mature et stable

Clients réguliers et faible dépendance des clients
Potentiel de développement

Equipe soudée et fiable
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Structure R
de la vente ‘

» Scénario de cession privilégié : cession du fonds de commerce (asset deal)

» immobilier peut étre compris dans le deal, si 'acquéreur le souhaite (a discuter)

* Le prix souhaité est autour de 4,5 x EbitDA corrigé (cession fonds de commerce, sans
I'immobilier)
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Personnes de contact :

Tanguy della Faille Esteban Diez
+32.494.57.39.27 +32.473.99.53.73
tanguy.della.faille@fb-transmission.com esteban.diez@fb-transmission.com
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